
Seine Ziele genau kennen, Strategien abrufen und dann springen: Darauf kommt es an, wenn zum Beispiel 
ein Tablet-Hersteller einen neuen Lieferanten für Touchscreens sucht. Empfehlen Sie eine englische Auktion 
oder ein hybrides Auktionsverfahren? Wäre es besser, sequenziell zu verhandeln? Und wenn ein Telko-Unter-
nehmen an der Versteigerung von Mobilfunklizenzen teilnimmt: Wie sieht die beste Bietstrategie aus? Wie 
würden Sie sie umsetzen? 

TWS ist die führende ökonomische Beratung im Bereich der Spiel- und Auktionstheorie. Wir verbinden wissen-
schaftliche Erkenntnisse mit den täglichen Anforderungen in internationalen Großunternehmen. Daten inter-
pretieren, Lösungen entwickeln und entschlossen handeln - das ist bei uns gelebter Alltag.

MIT IHREM WISSEN MITTEN IN DIE PRAXIS

Ihre Aufgaben:

•	 Zusammenarbeit im Team in abwechslungsreichen Kundenprojekten
•	 Frühe Übernahme von Verantwortung für Projekterfolge 
•	 Eigenverantworliche Analyse von Kundendaten und Hintergrund-

recherche
•	 Aktive Entwicklung und Vorbereitung von Verhandlungsansätzen  
•	 Teilnahme an Verhandlungen bei unseren Kunden vor Ort

Folgendes bringen Sie mit:

•	 Exzellenten Master- oder Diplomabschluss in Volkswirtschaft, 
Mathematik oder Physik, oder eine Promotion (idealerweise im 
Bereich Industrieökonomie und/oder der Spieltheorie)

•	 Ausgeprägte analytische Fähigkeiten und eine strukturierte 
Arbeitsweise

•	 Kommunikative, aufgeschlossene und teamfähige Persönlichkeit
•	 Überzeugendes und professionelles Auftreten
•	 Verhandlungssichere Englischkenntnisse
•	 Reisebereitschaft

WIR BEGLEITEN IHRE KARRIERE STRUKTURIERT

Nach einem intensiven Onboarding Programm fördern wir Sie durch 
regelmäßige Weiterbildungen und Schulungen. Mit wachsender Erfahrung 
übernehmen Sie zunehmend Verantwortung in Ihrem Projektteam und 
wir unterstützen Sie auf diesem Weg mit gezielten Führungstrainings. 
Währenddessen steht Ihnen stets ein(e) Mentor(in) zur Seite, um Sie 
auf Ihrem Karriereweg optimal zu begleiten. So garantieren wir Ihre 
professionelle und persönliche Weiterentwicklung.

Unsere über 70 engagierten Spezialisten und unser Drang, unsere 
Methoden immer wieder eng mit der Wissenschaft weiterzuentwickeln 
und zu verfeinern, machen die Arbeit bei TWS zweifellos zu etwas 
Besonderem.

Haben wir Ihr Interesse geweckt und Sie finden sich im oben Genannten 
wieder? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung über unser Karriere-
portal https://karriere.tws-partners.com. Bei Rückfragen steht Ihnen 
Frau Jelena Ronnebeck unter +49 89 2000 40 17 gerne zur Verfügung.

Damit wir auch in Zukunft ganz vorne mitspielen, suchen wir

UNTERNEHMENSBERATER / CONSULTANTS (W/M/X) 
für strategische Beratung/Spieltheorie

TWS Partners AG   Widenmayerstr. 38   80538 München 	 www.tws-partners.com

ARBEITEN BEI TWS PARTNERS

CHALLENGE  
THE STATUS QUO


